
Een uitdagende en zelfstandige functie in een sterk
groeiend en innovatief bedrijf

Marktconform loon met aantrekkelijk
commissiesysteem en extra-legale voordelen

Bedrijfswagen met laadpas

Grondige opleiding en ondersteuning

Reële doorgroeimogelijkheden binnen de organisatie

Klantenportefeuille

Concepten

Consulting

Zelfstandig

Het actief beheren en uitbouwen van je
klantenportefeuille, met focus op omzetgroei
en klanttevredenheid (farmen), alsook het
actief zoeken naar nieuwe opportuniteiten en
prospecten (hunten).

Het verkopen van TUNAP-concepten:
innovatieve producten en diensten die een
echte meerwaarde bieden aan klanten

Het voeren van commerciële gesprekken op
directieniveau, het commercieel ondersteunen
bij de receptie en het geven van
productdemonstraties met een duidelijke focus
op verkoopargumentatie en ROI voor de klant

Het zelfstandig beheren van je agenda en
regio, met ondersteuning van je teammanager
& de binnendienst

Als Technisch-Commercieel Adviseur ben je hét
gezicht van TUNAP in jouw regio, en de strategische
partner van garages en dealerbedrijven. Je
combineert je commerciële drive met technische
kennis om onze klanten te adviseren over duurzame
totaaloplossingen.

Je herkent jezelf in het volgende:
Je hebt minimaal 3 jaar relevante ervaring in een
buitendienstfunctie (technisch en/of commercieel).
Affiniteit met of kennis van autotechniek is een
duidelijke troef.
Je werkt zelfstandig, proactief en klantgericht en je
houdt ervan om initiatief te nemen.
Je bent een sterke communicator, zowel met
management als met mensen op de werkvloer.
Je werkt gestructureerd, resultaatgericht en houdt
overzicht, ook bij een volle agenda.
Je hebt een goede kennis van MS Office (Word, Excel,
PowerPoint).
Je spreekt vloeiend Nederlands en kunt je goed
uitdrukken in het Frans.
Je woont bij voorkeur in de regio.

Jouw profiel

Wat bieden wij jou

OOST- & WEST-VLAANDEREN

Technisch-Commercieel
Adviseur - Automotive

Oeverstraat 23, 9160 Lokeren tunap.be barbara.van.hamme@tunap.com

Jouw rol

Solliciteren? Stuur je cv en motivatiebrief door naar Barbara Van Hamme.

TUNAP ZOEKT
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